行銷首航-林淑美(15梯次)

身為一位大學的老師，最害怕的一件事是有一天發現自己所教的東西已經不符合學生現實的需要；很多人說老師是將”過去所學的知識 教導現在的學生 但他们確是未來的我們依靠的棟樑”這前後的落差，已經創造了許多過時的學生，以及跟不上時代的年輕人。
非常感謝壹傑行銷提供不只業界，也是學術界另一種管道學習行銷實務的知識及技能。一般的課程在理論面總有著不少的著墨與講解，「行銷首航」課程中有許多不斷的「催眠引導」以及「活動帶領」，讓學員們可以彼此用「心」做溝通，更有不少業界實務經驗豐富的講師頃囊相授，除了行銷基本分析「產品」與「專長目標訂定」、「顧客對象」之外，更不斷的引導學員「站在使用者的角度」、「用消費者的語言」來看待「使用者需求」，讓每位學員以自己的產品，把自己的產品「優點」透過不斷的加碼昇華，延伸加碼到「心靈層面」，使產品的溝通不同於以往，更有許多實質的收穫。

　　六十五個小時的課程，說長不算長，但是說短可也真的是熬了整整四個禮拜，行程緊湊的薰陶洗禮與灌頂，讓我們這些行銷菜鳥很快的進入狀況，透過案例的演練，營造小組的團體默契以及團隊溝通能力，豐富的互動之中，更清楚明瞭的瞭解「行銷的目的」以及「消費者的需要」，以往我們常認為一個產品只要丟出去，廣告做的大，就一定會有人買！但是在目前頻道充斥媒體氾濫的環境中，如何「找到消費者」，並且用「消費者的語言」以最快的方式及最少的經費「與消費者溝通」，讓所有學員都能滿載而歸。
這65個小時我也深切重新學習到教導行銷課程的活化與活潑，我想可以讓身為教育界的一份子在課堂管理上是另一項額外的收獲。
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