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	研       習      心      得       報       告

	中華民國外銷企業協進會為推動國際行銷證照與兩岸經貿商務人員證照，強化產學合作成果，培育此兩個領域的專業人才，特舉辦「國際行銷與兩岸經貿綜合教師研習營」，透過兩天共16小時的研習，使大專院校種子師資了解此兩張證照主要考試內容，更希望藉此推動這兩張證照在校園的的接受度。
兩天研習內容十分緊湊，兩天課程分別介紹如下：

第一天（9月3日）-- 國際行銷初級人才認證綜合教師研習營

第1章 國際行銷概論

第2章 國際經貿環境

第3章 國際行銷研究

第4章 國家競爭優勢、國價企業策略與國際市場選擇

第5章 國際產品決策

第6章 國際訂價決策

第7章 國際通路決策

第8章 國際行銷溝通決策：人員銷售與促銷

第9章 國際行銷溝通決策：廣告與公共關係

第10章 國際行銷組織、控制與規劃

第11章   兩岸經濟合作架構協議（ECFA）

   第一天透過講師深入淺出、提綱挈領的說明各章重點，即使非教授國際行銷專業的學員也能輕易掌握重點，未來若有機會開授相關課程，應能於最短時間準備課程重點，與同學分享證照重要內容。
第二天（9月4日）-- 兩岸經貿商務人才認證綜合教師研習營

第1章 中國大陸經濟地理概論

第2章 兩岸經貿概論

第3章 兩岸經貿理論與實務


	第4章 兩岸經貿交流沿革

第5章 中華民國經貿環境

第6章 大陸經貿環境

第7章 台灣對大陸經貿政策

第8章 大陸對台政經政策

第9章 兩岸貿易法規與兩岸關係條例

第10章 兩岸MOU與ECFA

第11章   人民幣值變化

第12章   台商投資與營運管理

第13章   兩岸經貿糾紛管理
第二天課程介紹的是目前最熱門的兩岸經貿商務課程，從最基本的大陸經濟地理、大陸經貿環境介紹到兩岸經貿政策的演變、法規的變化，以及近來討論最多的MOU、ECFA與人民幣國際化問題都有說明。講師在此領域已有多年豐富教學經驗，俯拾皆是實例，說明十分清楚。因為內容與本人所教授的兩岸金融課程亦有相關，故覺收穫良多，不僅對平日教學有幫助，未來亦可以推薦學生考取此證照。

	備註：

一、研習結案報告請先上傳（學校首頁-->使用者入口-->教師職員-->研討會心得分享-->研討會心得分享上傳-->輸入身分證號-->上傳研習紀錄），連同補助教師參加校外研習申請表及結案報告一份，並經系所主管簽章後，送人事室核銷。

二、請用電腦key in ，否則恕不收件；研習心得報告請務必詳述，切勿只填寫大綱或議程。

三、研習內容應與教師所屬科系或授課(專業)相關之課程或訓練講習，並以本校教師名義參加或發表者為限。
四、檢附研習相關資料影本(講義、評論內容等相關資料封面及目錄頁)。單一課程累積時數達十六小時以上者須加附研習時數證明。
五、發表論文者請全文影印一份送人事室留存。
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